
間違いだらけのX（Twitter）成功術
X（旧Twitter）の成功法で聞いたことがあるはずです。

『毎日ツイートしよう！たくさんの人にリプライしよう！コミュニティを形成しよう！』

これむずかしくありませんか？
お客様全員に毎日あいさつメールを送ろう！と同じことを言われているようなもので
す。

SHOP-boostは2日に１回だけツイートします。フォロワーゼロから、徐々にいいねが
つき、閲覧数が伸びていきます。これは、運用者が「いいね」してもらえるツイートを経
験上わかっているからです。

たったこれだけであなたのアカウントがかわっていきます。
バズツイートは必要ないです。
むしろバズツイートの為に過激な発言をしてしまうと、企業や店舗リテラシーに影響し
ます。

X運用で悩むのは今日で最後にしませんか？

お任せ運用でビジネスが加速する！

SHOP-boost

X(旧ツイッター)の運用実績7年
ベテランチームのみでの構成
フォロワー０→2000を３０件以上

Xアルゴリズム対応

丸投げＯＫなＳＮＳ運用実現します！

アカウントもないんだけど？

プロフィールってどう書くの？

投稿までしてくれるの？

フォロワー１０名でもいいの？

写真も載せれるの？

丸投げ運用ができる仕組み
ベテランSNS運用/代行担当者が対応。いずれもフォロワーゼロから成長させてきた
系譜があります。このベテラン担当者がチームを組み、御社をゼロからバックアップし
ます！
あらゆる業種、コアな内容までお任せください！

＃カフェ ＃美容室 ＃エステ #不動産 #ホームページ制作 #建築 #居酒屋
＃広告代理店 ＃薬局 ＃病院 ＃ペットショップ ＃車販売 ＃NPO法人
＃保護猫 ＃アクアリウム ＃サーフィン ＃博物館 ＃美術館 ＃幼稚園 ＃お寺
＃神社 ＃保育園 ＃税理士 ＃不動産鑑定士 ＃弁護士 ＃ランチ ＃ディナー
＃たこやき ＃自己啓発 ＃本屋 ＃経営者 ＃FX ＃ツール販売 ＃LINE広告
＃せどり ＃バーチャルオフィス ＃Vtuber ＃鍼灸師 ＃整体師 ＃塾
＃婚活 ＃植物と音楽 ＃フリーランスパパ ＃アウトソーシング ＃求人 などなど

フォロワーが増える仕組み
フォロワーが増える仕組みはＸ（旧Twitter）のアルゴリズムと思われがちですが、そう
ではないのです。フォローしてくれるのは人なので、人間行動学に近いアルゴリズムの
方が効果てき面です。



人脈ゼロからの成功

土地勘ゼロ、人脈ゼロだからこそＸ

土地勘ゼロで人脈ゼロだからこそ地域の情報収集にはSNS
が役に立ちます。SNSではみなさんが一番話題にしている
「イベント」や「流行」、「地域的文化」などがわかるようになっ
ていきます。なので、ゼロからスタートするなら誰でもという
訳ではなく、自分が欲しい情報を発信している人をフォロー
していき、常に情報が入手できる状況をつくりました。なの
で最初はフォロー数＞フォロワー数になりました。

自分だけの情報の創出

みなさんが知りたい情報で出回っていない情報を取得する
方法を考えました。一番簡単な手法は地元の新聞会社の
WEB記事のTwitter投稿です。ほとんどの場合、WEBペー
ジにTwitterボタンが有り、投稿できるはずです。そこから
みなさんが興味ありそうな情報を選び、発信していきました。
そうしていく内にフォロー数＜フォロワー数になりました。
引っ越しから１年も経たずに地域に精通しているアカウント
になりました。発信＝アウトプットしていくことで記憶が定着
していったというのも自身の財産になりました。

の

の

ベテランだから言える運用術

※Twitterの凄腕運用術。フォロワーゼロ→7000まで積み
上げた秘策を語る。人脈ゼロから地域認知度を獲得し、地域で
も指折りのアカウントを形成。
※この凄腕SNS活用をした方も運用メンバーに参入しており、
その技術をチーム内で共有、教育しています。

顧客がお店に来たくな
るツイート

顧客は勝手にお店にこない

SNSは新しい顧客を生み出します。
これは間違いありません。

あなたのお店にお客様はどうやって辿りつくのでしょうか？。
例えば飲食店なら、
・食べログ
・GoogleMap
・Instagram
・ネット記事
・・・などになると思います。

HPからはよほどSEO対策してない限り、難しいです。

ここで気づいた方もいると思いますが、あなたのお店に来て
いただいている方は、何かのきっかけで訪れてくれています。
新規顧客は何も対策していないのに来られるわけがないの
です。今、新規顧客を増やす対策を何かされてますか？

※ぜひ、来てください！買ってください！

は、営業っぽさがあって敬遠されがちです。
顧客が自ら行きたくなるようなツイートが必要です。

いいねが来るには・・・

いいねが来るにはいいねをする

「いいね」がくるには「いいね」をするのです。「いいね」をされ
ると「いいね」を返したくなります。たったこれだけです。
自らが人気アカウントになるまでは地道に「いいね」を稼いで
いくしかありません。

逆転の発想：ツイートを減らす

１日１０ツイートする努力・・・って必要ありません。
ツイートをすればするほど、露出が増えて関係者が増え
る！ってよく言われるのですが、そんなことはありません。
私ならフォローを外してしてしまいます。
1日に10個も有益な情報を提供できれば別ですが、きっとそ
んなことはありません。「スタバなう」や「他人の昼ご飯」は誰
の役にも立たない情報です。

むしろ2日に1回にツイートを減らして、他の方を「いいね」し
てください。きっと驚くような効果が得られます。

※たくさんツイートする方はLINEに置き換えてみてください。
「スタバなう」「お昼はカツ丼だ！」「今日は風邪ひいて朝から病
院」などを他人から毎日LINEが来たらブロックしてしまうと
思います。
それなら2日1回渾身の1ツイートを考えてみてください。

成功するツイート

ひとことも「来てください」「買ってください」と書いてないで
す。
でも、食べてみたくなりますよね。顧客は自ら選択してお店
に来てくれます。誰かに「来てください」と言われると気分が
削がれてしまうのです。

パン屋のプリンが誕生する瞬間に
立ち会う（ツイート例）

パン屋の新しい挑戦が始まりました！
ウチのパン屋では菓子パンはあってもスイーツはありません。
でも、おいしい絶品タマゴをたくさん仕入れています。これ
を活かしたスイーツに挑戦します。みなさんは、どんなタマゴ
スイーツを食べてみたいですか？

たくさんの反響をありがとうございます！
そしてプリンの声、本当にありがとうございます！
みなさんに絶品をプリンをお届けする為に、挑戦していきま
す！

試作第一号ができました！
まだちょっと甘みが少なめですが、焦がしカラメルソースが
抜群においしいです！
たくさん失敗して、自信をもって最高のプリンをみなさまに
お届けするのが夢です。

パン屋のプリン @panyanopurin 15時間

本日から新商品「絶品プリン」が発売開始です！

ふわとろプリンと焦がしカラメルソースがとてもよく合います。
パン屋がつくるプリンの挑戦が始まりました！
まだ、数が作れなく申し訳ないですが１日１０個までの限定と
なっています。

本日オープンは１０時からです。 ＃パン屋のプリン で感想を頂
けたら嬉しいです！

※このパン屋のプリンのアカウントは架空で存在しません。
もしこのアカウントが実在したら、「パン屋のプリン」がSNS上
で誕生する瞬間に立ち会えるのです。
こんなにストーリーにあふれたツイートは続きが気になって
フォローしちゃいますよね。



SHOP-boost

新商品の売り出し方なども
相談可能です！

従来のSNS運用 SHOP-boost

散乱型
ベテラン
集団

目的のないツイート

あたりさわりのない話

熱意の無い商品紹介

文章が流れているだけ

顧客が想定されていない

伝わらない想い

解約

必要な文章・画像を揃える

ペルソナ設計

完成

運
用
の
プ
ロ
セ
ス

KPI設計

コンセプト設計

ストーリー設計

担当が付きます！

投稿製作



SNS運用 サービスプラン

月額
費用 50,000円（税抜）

※2日1日の投稿代行
※ペルソナ設計/KPI設計
※コンセプト設計（投稿者の人格含む）

スタンダードプラン

導入
費用 100,000円（税抜）

ゼロからプラン

ご要望に応じて別プランもご相談ください。

※アカウント製作
※ヘッダー制作
※アイコン製作
※プロフィール製作

導入
費用 50,000円（税抜）

リメイクプラン

※ヘッダー制作
※アイコン製作
※プロフィール製作

集客構造の改革パッケージ
集客構造の改革 ＝ 事業コンサル

デイジープレイスでは集客構造の改革も可能です。その
場合は、広告なども含めて、すべての集客構造の導線を
つくる必要があり、事業コンサルとなります。

本サービスとは別設計となりますので、別途ご相談くだ
さいませ。


	スライド 1
	スライド 2
	スライド 3
	スライド 4

